Seminario en Linea

Programa de Entrada
al Mercado de Estados Unidos 2019 - 2020

En inglésy espaniol
Director.mexico@coachingprofessors.com
www.ConsultingProfessorsOnline.com

Mes Dos

Cuatro semanas para disenar su plan de entrada al mercado de EE. UU.

Los consultores expertos y los "profesores" empresariales guian la preparacion de sus
estrategias de desarrollo de negocios, comercializacion y liderazgo.

“Con una experiencia presencial y en linea de mas de 37 afios en 40 industrias diferentes y 20
mercados extranjeros, Coaching Professors, Inc. evaltua objetivamente a las compafiias
extranjeras y sus productos, apoya la preparacion de la compafiia para operar en el mercado
de los EE. UU., y los prepara y ayuda en la implementacién de un plan de entrada al mercado
estadounidense.”

Las 4 reuniones semanales interactivas en vivo en linea (1.5 horas por reunién) incluyen:

SEMANA UNO: Descripcion de los componentes de un Plan de Entrada al mercado de EE. UU.
para los participantes del Programa. B2B, B2C, B2l o B2G. La psicologia y los criterios de
compra del consumidor se analizan e incorporan en el plan de entrada al mercado.

SEMANA DOS: Discusion de los recursos econdmicos necesarios. Los participantes completan
las primeras cuatro partes del Plan de entrada al mercado.

SEMANA TRES: Revision de estrategias de producto y los participantes completan las
siguientes cuatro partes del Plan de entrada al mercado.

SEMANA CUATRO: Discusién de los sistemas de desarrollo de “leads” (prospectos) y los
participantes completan las seis partes finales del Plan de entrada al mercado empresarial.

La Universidad de profesores y los expertos en consultoria facilitan las reuniones semanales.

Solicite informacién por correo:
Director.mexico@coachingprofessors.com
www.consultingprofessorsonline.com o www.coachingprofessors.com

Inscripcién para programas: https://www.consultingprofessorsonline.com/mexico-u-s-market-entry




